
MUDI IMMOBILIER

-Évaluer des biens (diagnostic immobilier)
Prospecter la clientèle
Conseiller ses clients (estimation des prix, démarches administratives, aspect
juridique…)
Créer des petites annonces des biens mis en vente
Rédiger divers types de documents (avant-contrat)
Organiser des visites d’appartements
Accompagnement des clients jusqu’à la vente du bien immobilier.

COMMERCIAL IMMOBILIER |  Février  2021- à présent

CENTRE PHONEO

-Assurer une prospection téléphonique active -
Identifier les besoins, analyser les demandes et
orienter les clients 
Maintenir la plus haute qualité
de service à la clientèle, 
Garantir l'atteinte des
objectifs quantitatifs et qualitatifs, 
Implication et garantie de la satisfaction des Clients,

Téléconseil ler  |  octobre 2019 -  janvier 2021

EXPÉRIENCE PROFESSIONNELLE

RAHIL
MOHAMMED

C O M M E R C I A L  &  M A R K E T E U R
D I G I T A L

PROFIL PERSONNEL
Je suis un commercial avec une expérience dans le
marketing digital, la vente direct et la prospection de
clientèle. Je maîtrise parfaitement le discours de vente
avec outil informatique et les canaux de publicité.

DOMAINES D'EXPERTISE
Vente directe de produit
Recherche solution des problématique 
Gestion des réseaux sociaux
Gérer les canaux de publicité ( mail, SMS, et outil de
prospection client) 
e-commerce avec tous ces outils 
Création de base de donné
Analyser les données

COORDONNÉES
Adresse : 13, rue Fkih Basri Bourgogne, Casablanca.
E-mail : mohamedrahil123@gmail.com
Portfolio : ---
LinkedIn : www.linkedin.com/in/mohammed-rahil-01
Situation : marié
Permis de conduire : B
Date de naissance : 05/04/1997
Numéro de téléphone : 06.17.11.86.63 / 07.08.90.80.35
Ville : Casablanca

BACHLOR EUROPÉEN EN FINANCE

Licence en informatique avec option Littérature
Spécialisation en systèmes d'entreprise 

EFET| 2018 -  2019

TECHNICIEN SPÉCIALISÉ EN GESTION DES
ENTREPRISES

ISTA |  2016 -  2018

FORMATION

Wordpress
Facebook ads
Google analytic
Création de publicité image&test
Famille Microsoft (word,excel,powerpoint)

CONNAISSANCES

BACCALAURÉAT ÉCONOMIE
VERDUN |  2015 -  2016

ECOLE IT SUP

-définition de la stratégie commerciale de l'entreprise
en lien direct avec la direction, détermination le plan
annuel, les budgets et les moyens à développer pour
réaliser son plan d’action.

STAGE ASSISTANT COMMERCIAL| Septembre 2018 -  Juin 2019

Technicien spécialsé en gestion des entreprises 

LANGUES
Arabe 
Français
Anglais

Bac Sciences économiques


